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Una profesion tan
vocacional como la
que nos ocupa dibuja
un elevado nimero de
escenarios cuando la
titularidad de la botica
ha de girar hacia un
nuevo componente

de la familia»

@ Tribuna empresarial

~ondo de comercio
y farmacia familiar

n muchas de las formaciones desarrolladas por nuestro despacho, nos aden-
tramos en el apasionante tema de la sucesién empresarial de la oficina de
farmacia.

Una profesion tan vocacional como la que nos ocupa dibuja un elevado nu-
mero de escenarios cuando la titularidad de la botica ha de girar hacia un nue-
vo componente de la familia.

Y precisamente el tema impositivo es uno de los mas recurrentes en el anali-
sis de este tipo de situaciones. Una de las disyuntivas que més nos trasladan los
titulares de farmacia es: ;qué sale mejor fiscalmente: vender o donar la farma-
cia a un familiar?

Sin embargo, pese a comprender y respetar el interrogante, desde nuestra
perspectiva el punto de partida tal vez ha de ser otro: ;qué haré el «dia des-
pués» de no tener mi farmacia? Un buen estudio de, por un lado, las nece-
sidades econdmicas presentes y una estimacion de las futuras, y por otro,
una evaluacion rigurosa del patrimonio, puede dar algo de luz a una de las
decisiones empresariales mas importantes en la vida del farmacéutico: trans-
mitir su farmacia.

octubre 2019 e el farmacéutico n.° 579
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Robotizacidn, una inversion en tiempo, atencion y gestin eficiente

Una de las ultimas consultas vinculantes de la Direccion
General de Tributos se zambulle totalmente en esta mate-
ria, utilizando uno de los términos méas comunes en la fis-
calidad de la oficina de farmacia: «fondo de comercio».

Consulta V1180-19. Fecha de salida:
28/05/2019. Normativa LIRPF, Ley 35/2006,
articulo 28.

Descripcion-hechos

El consultante ha recibido por donacion de su madre un
negocio de farmacia cuyo principal activo es un fondo de
comercio.

Cuestion planteada
Si es posible deducir la amortizacién del fondo de comer-
cio.

Excepto en transmisiones de farmacia en las que, po-
co tiempo antes de la transmisién, ha habido una refor-
ma reciente (o inversiones de considerable calibre, como
un robot, etc.), siempre se cumple que el principal acti-
vo de la farmacia es su fondo de comercio, es decir, su
clientela y la capacidad real de facturacion de la farma-
cia.

Y si bien no podemos discutir que cada farmacia ten-
dra su respectivo fondo de comercio, la normativa con-
table (Norma de Registro y Valoracién 6.7, en su aparta-
do c), del Plan General de Contabilidad (PGC), aprobado
por el Real Decreto 1514/2007, de 16 de noviembre, es-
tablece que:

«c) Fondo de comercio. Sélo podra figurar en el activo
cuando su valor se ponga de manifiesto en virtud de una
adquisicion onerosa, en el contexto de una combinacion
de negocios.»

O sea que, para que una oficina de farmacia pueda re-
flejar en sus numeros (balance de situacion) el fondo de
comercio, ha de existir una prueba de su onerosidad, es
decir, que debe derivarse de una transaccion con con-
traprestacion econoémica. La primera conclusion que po-
demos aplicar es que una farmacia donada o heredada
no tendréa fondo de comercio contable y fiscalmente ha-
blando.

La normativa contable contintia precisando que:

«[...] Con posterioridad al reconocimiento inicial, el fon-
do de comercio se valorara por su precio de adquisicion
menos la amortizacién acumulada y, en su caso, el im-
porte acumulado de las correcciones valorativas por de-
terioro reconocidas.»
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En este parrafo radica uno de los principales errores
qgue se cometen al estimar la tributacion de la venta de
la farmacia. Cuando Hacienda nos pide el valor de ad-
quisicién de la farmacia, no podemos identificarlo en la
cifra que aparece en la escritura de compraventa, sino
que dicha cantidad debe verse minorada por las amorti-
zaciones del fondo de comercio que hemos ido practi-
cando en cada una de las declaraciones de renta mien-
tras éramos titulares de la botica.

Y para finalizar, la Direccion General de Tributos dicta-
mina lo que es de sentido comun fiscal:

«[...] Dado que, en el caso consultado, la adquisicion
de la oficina de farmacia no ha tenido un caracter one-
roso, no sera deducible la amortizacién del fondo de co-
mercio.»

Normalmente recurrimos en
nuestra vida diaria a la expresion “todo
no se puede tener”. Y eso precisamente

es lo que ocurre cuando recibes la
farmacia por donacidon o herencia»

Normalmente recurrimos en nuestra vida diaria a la ex-
presion «todo no se puede tener», y eso precisamente es
lo que ocurre cuando recibes la farmacia por donacién o
herencia. Ya que, si bien la farmacia tendra su fondo de
comercio «tedrico», no podra incorporarlo a su balance
y, lo méas importante, tampoco amortizarlo anualmente
en su cuenta de explotacion, porque no ha mediado un
desembolso econdémico por la misma.

Por contra, en una operacién de compraventa (sea o
no a un familiar), estara presente el componente econé-
mico que acreditara lo anteriormente citado.

De ahi que recomendemos al titular de farmacia que
se encuentre en esta tesitura que no sélo piense a corto
plazo en el receptor de la farmacia, sino que ademas eva-
lUe qué pasara econémicamente hablando de su vida «el
dia después».

Y por qué no decirlo, al nuevo titular debemos recor-
darle que, en fiscalidad (como en casi todos los aspectos
de la vida), nunca hay «nada por nada». Y lo que en un
primer momento puede parecer un ahorro fiscal de gran
escala, posteriormente puede tener un precio fiscal anual
a corto plazo. @
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