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No parece exagerado
que, a cambio de
practicamente no
pagar impuestos,

Hacienda exija que
el negocio o empresa
objeto de transmision

sea conservado por
el adquirente
durante un plazo
determinado»

egislacion

Requisito de
mantenimiento

de la inversion en la
donacion de farmacia
familiar

D esde hace varios afios la Administracion ha venido aclarando a través de cir-
culares y respuestas a consultas el alcance de los requisitos establecidos pa-
ra la aplicacion de las ventajas tributarias previstas en la transmision gratuita de
empresas familiares y negocios profesionales. Como la propia Administracion re-
cuerda, las comunidades auténomas tienen competencias en el Impuesto sobre
Sucesiones y Donaciones, por lo que habra de tenerse en cuenta, en cada ca-
so, la concreta evolucion e interpretacion que se dé en la propia comunidad don-
de se produzca el hecho imponible, puesto que los comentarios vertidos en es-
te articulo aluden a la normativa general del impuesto, y a la interpretacion de
la Direccion General de Tributos.
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Requisito de mantenimiento de la inversin en la donacion de farmacia familiar

Ventajas tributarias

El articulo 20.2.c) de la Ley del Impuesto sobre Sucesiones
implica que, en los casos en los que en la base imponible de
una adquisicion «mortis causa» que corresponda a los con-
yuges, descendientes o adoptados de la persona fallecida,
estuviese incluido el valor de una oficina de farmacia, a la
que sea de aplicacion la exencion regulada en el apartado
octavo del articulo 4 de la Ley del Impuesto sobre el Patri-
monio (bienes y derechos de las personas fisicas necesarios
para el desarrollo de su actividad empresarial o profesional,
siempre que esta se ejerza de forma habitual, personal y di-
recta por el sujeto pasivo y constituya su principal fuente de
renta), para obtener la base liquidable se aplicara en la im-
ponible, con independencia de las restantes reducciones que
procedan, otra del 95% del mencionado valor (o superior se-
gun cada comunidad), siempre que la adquisicion se man-
tenga durante los 10 afios (0 menor segiin la comunidad) si-
guientes al fallecimiento del causante, salvo que falleciera el
adquirente dentro de ese plazo.

En definitiva, la persona que adquiera una oficina de far-
macia en los términos expuestos, gozara de unas ventajas
fiscales tales que le llevaran a abonar una cantidad minima
por el Impuesto sobre Sucesiones, pero siempre que, entre
otros, cumpla con el requisito de mantener lo adquirido du-
rante varios afios.

La peculiaridad del sector farmacéutico
No parece exagerado que, a cambio de practicamente no
pagar impuestos, Hacienda exija que el negocio o empresa
objeto de transmision sea conservado por el adquirente du-
rante un plazo determinado. Por lo tanto, el heredero de la
cafeteria que ha gestionado su familia durante afios, o quien
recibe el legado de cualquier tipo de explotacién debera
mantenerla durante el plazo establecido en la normativa del
impuesto propia de su comunidad auténoma.

Y se debe tener cuidado con este requisito, puesto que,
como expresa textualmente la norma: «En el caso de no
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cumplirse el requisito de permanencia al que se refiere el
presente apartado, deberd pagarse la parte del impuesto
que se hubiese dejado de ingresar como consecuencia de
la reduccion practicada y los intereses de demora».

Y no es suficiente con mantener la empresa: es también
incompatible con la aplicacion de las ventajas fiscales la
realizacion de actos de disposicion que, directa o indirec-
tamente, puedan dar lugar a una minoracioén sustancial del
valor de la adquisicién, por ejemplo, vender la mitad de la
farmacia, el local... El término «sustancial» seréa interpreta-
do por la inspeccién de tributos en cada caso.

¢Mantener exactamente la misma empresa

o explotacion?

A un heredero que no cuente con el titulo de licenciado en
farmacia le resulta imposible dar cumplimiento al tenor tex-
tual de ese requisito, y lo mismo ocurre en el caso, no in-
frecuente, de que tal heredero, a su vez, sea ya titular de
otra oficina de farmacia.

Como méaximo, el heredero podréd mantener la adquisi-
cion durante el plazo que conceden las respectivas normas
de ordenacién farmacéutica para proceder a la transmision
de la oficina de farmacia en caso de herencia, en términos
generales, entre 12 y 24 meses, seglin la comunidad, pla-
70 que, en cualquier caso, queda por debajo de la exigen-
cia legal de permanencia que, como minimo, nos encon-
tramos en los 5 afios en varias comunidades.

Afortunadamente, la propia Administracion Tributaria ha
optado por una interpretaciéon muy amplia de este requisi-
to, que se recoge ya en la Resolucion 2/1999, de 23 de
marzo, dictada por esta Direccién General de Tributos y re-
lativa a la aplicacion de las reducciones en la base imponi-
ble del Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones en mate-
ria de vivienda habitual y empresa familiar.

Conforme al texto citado, la Direccién General de Tributos
interpreta que no es preciso el mantenimiento de la actividad
que viniera desarrollando el causante y que lo que la Ley exi-
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1. NOMBRE DEL MEDICAMENTO Isdinium® 1 mg/g pomada rectal
2. COMPOSICION CUALITATIVA Y CUANTITATIVA Cada gramo
de pomada contiene 1 mg de buteprato de hidrocortisona.
Para consultar la lista completa de excipientes, ver seccion 6.1.
3. FORMA FARMACEUTICA Pomada rectal. La pomada es de color
blanco, homogénea. 4. DATOS CLINICOS 4.1. Indicaciones
terapéuticas Alivio local del dolor, picor, escozor e inflamacion
asociados a hemorroides en adultos. 4.2. Posologia y forma de
administracion Posologia Aplicar la pomada 2-3 veces al dia.
Poblacion pediatrica Isdinum no esté indicada en ninos. Forma de
administracion Limpiar cuidadosamente el area afectada, secarla
y aplicar la pomada. En el caso de aplicacién intrarrectal: previa
retirada del tapon y perforacion del tubo, enroscar la céanula.
Introducir dicha canula en el recto, presionando sobre el tubo para
depositar una cantidad de pomada equivalente, aproxima-
damente, a uno o dos centimetros. La canula debe retirarse
lentamente a medida que se vacia su contenido. Se aconseja
aplicar también una pequena cantidad en la parte exterior del
orificio anal y pliegues de los margenes del ano. Se recomienda
realizar las aplicaciones después de la evacuacion intestinal y del
aseo personal. 4.3. Contraindicaciones - Hipersensibilidad al
principio activo o a alguno de los excipientes incluidos en la
seccién 6.1. - Infecciones bacterianas, viricas o fungicas de la
region a tratar. - Tuberculosis. - Hemorragia hemorroidal. 4.4.
Advertencias y precauciones especiales de empleo EI empleo
continuado de Isdinium Rectal, en general, no debe sobrepasar
los 7 dias. En areas extensas, y si se utiliza durante periodos
prolongados o con cura oclusiva, o panales, existe riesgo de que
se presenten efectos sistémicos debidos a la mayor cantidad
absorbida. Debe evitarse cualquier contacto con los ojos o zonas
proximas a los mismos, asi como las mucosas. En caso de
irritacion en la zona de aplicacion, debera suspenderse el empleo
de Isdinium® vy, si es necesario, se instaurard tratamiento
adecuado. Si se presenta una infeccién dermatoldgica asociada,
conviene incorporar tratamiento especifico complementario. Uso
en deportistas: Se debe advertir a los deportistas que este
medicamento contiene buteprato de hidrocortisona , que puede
producir un resultado positivo en las pruebas de control del
dopaje. 4.5. Interaccion con otros medicamentos y otras formas
de interaccion No se han descrito en las condiciones de uso
recomendadas. 4.6. Fertilidad, embarazo y lactancia No se ha
establecido la seguridad en el embarazo. Por regla general, se
recomienda no utilizar Isdinium® durante periodos prolongados o
en zonas extensas en mujeres que estén o puedan estar
embarazadas debido a la posibilidad de una absorcion sistémica
del preparado. El empleo de buteprato de hidrocortisona durante
el embarazo se reservara unicamente para aquellos casos en los
que el beneficio potencial justifique posibles riesgos para el feto.
Se desconoce si los corticosteroides topicos se excretan por la
leche materna, por lo que se aconseja precaucion si tiene que
utilizarse durante la lactancia. 4.7. Efectos sobre la capacidad para
conducir vehiculos y utilizar maquinaria No se han descrito. 4.8.
Reacciones adversas En casos aislados pueden aparecer
reacciones adversas de caracter local, atribuidas principalmente a
una hipersensibilidad al preparado, y méas aun cuando se utiliza en
zonas amplias de la piel o en tratamientos prolongados. A las
dosis recomendadas, el empleo por via tépica raramente se
asocia a la aparicion de efectos adversos sistémicos. Si se
produce sensibilidad o irritacion en la zona tratada, se debe
suspender el tratamiento. 4.9. Sobredosis Por su uso tdpico, la
intoxicacion es poco probable. No obstante, si se diera el caso, se
aplicard tratamiento sintomatico. En el caso de ingestion
accidental, aunque no se dispone de antidoto especifico y es
improbable que se produzcan efectos adversos graves, el
tratamiento consiste en dilucion con liquidos. 5. Propiedades
farmacologicas 5.1. Propiedades farmacodinamicas Grupo
farmacoterapéutico: Corticosteroides moderadamente potentes
(grupo 1I), coédigo ATC: DO7AB02: Hidrocortisona buteprato.
Hidrocortisona buteprato es un corticosteroide con propiedades
antiinflamatorias y antipruriginosas. Precio y condiciones de
dispensacion: PVP (IVA): 5,78€; PVP: 555€. Medicamento no
sujeto a prescripcion médica. Medicamento no financiado por el

Sistema Nacional de Salud.

ge es que se mantenga el valor por el que se practico en su
momento la reduccién sucesoria. De ahi la prohibicion de
actos dispositivos que lo minoren de forma sustancial.

De acuerdo con lo anterior, no afectaria al requisito de
permanencia la enajenacion de la oficina de farmacia con
reinversion inmediata del importe en la adquisicién, por
ejemplo, de una finca rustica, como recuerda la consulta
de la Direccion General de Tributos V866/2014 del pasado
28 de marzo 2014.

Abundando en las conclusiones anteriores, si lo realmente
importante es el mantenimiento del valor de la inversion, tam-
poco dejaria de cumplirse el requisito de permanencia si, una
vez heredada la oficina de farmacia, se procede a la venta de
la misma y el importe de la transmision es invertido en depo-
sitos bancarios con duracion anéaloga al plazo exigido.

Como se advierte al principio del articulo, hablamos de
una norma, la Ley del Impuesto sobre Sucesiones, que re-
gula subsidiariamente una materia en la que las comuni-
dades auténomas tienen competencias, por lo que no solo
los plazos, o el importe de la reduccién, varian de unos te-
rritorios a otros, sino que la propia interpretacion de los tex-
tos puede sufrir peculiaridades autonémicas; por lo tanto,
es mas que recomendable que antes de tomar una deci-
sibn se contraste la situacion concreta del interesado, en
referencia a una comunidad determinada, con un asesor
experto que estudie cada asunto en concreto.

Por dltimo, aunque desde el punto de vista del Impuesto
sobre Sucesiones y Donaciones si estamos hablando de
ventajas, no olvidemos que la adquisicioén a titulo lucrativo,
como son la herencia y la donacién, el adquirente no po-
dré, posteriormente, en sus liquidaciones de IRPF por ac-
tividades econémicas, practicar deducciones sobre el valor
del fondo de comercio, ya que casi la Unica condicién exi-
gida para poder hacerlo es, precisamente, que el bien ob-
jeto de deduccién —antes amortizacién—, se haya adquirido
a titulo oneroso. Asi, en el caso de las donaciones quiza sea
muy interesante —les adelanto que sorprendente—, valorar
las consecuencias de optar por una compraventa, aunque
se pierda la exencion en IRPF del transmitente (nada me-
nos), pero accediendo el adquirente a esta otra ventaja fis-
cal que es la deduccién del fondo de comercio, hecho que
en mas de una ocasién compensa, al patrimonio familiar-
mente considerado, a pesar de que el padre tenga que abo-
nar el IRPF correspondiente. @



